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Tapasztalati eredmények.

FitLine DemoBag: Mindig melletted

Minden, ami a sikerhez kell
Győződjön meg arról, hogy a következő alapvető dolgok megvannak a DemoBag-ban – a 

FitLine App ellenőrző listája, amely a Use Talk Demo ikon alatt található, tökéletesen segít a 

felkészülésben:

1 FitLine Activize Oxyplus | 1 FitLine skin Activize szérum | 2 pohár | 1 kanál | 1 FitLine 

ivópalack vízzel | Okostelefon ingyenes FitLine App telepítve | Képkatalógus, Termékis-

mertető.

A FitLine Activize és az azonnali eredménnyel járó FitLine skin Activize szérum mellett 

azt javasoljuk, hogy legyen a DemoBag táskájában a többi legnépszerűbb termékünk, mint 

például a FitLine IB5, a FitLine skin Ultimate Young vagy a FitLine C-Balance. Így egyénileg 

tud reagálni leendő vásárlója igényeire, ha a beszélgetés során észreveszi, hogy például 

nagyon érdeklődik az immunrendszer támogatása iránt, élvezi a szénhidrátokat, vagy 3 

percen belül szeretné csökkenteni a ráncokat.

Ne feledkezzünk meg a legfontosabbról: a lelkesedés és az érzelmek árulják a termékeket, 

nem a mögöttük rejlő tényeket.

Tehát mostantól vigye magával a DemoBagot mindenhová. Így soha nem hagyja ki a 

lehetőséget, hogy beszéljen FitLine termékeiről. Ezután azonnal mutassa be a hihetetlen 

eredményeket, miközben pénzt is keres.

Jó szórakozást és sok sikert kívánunk az úton!

Építse fel vállalkozását

Hogyan lehet a legtöbbet 
kihozni az üzleti lehetőségből
Megragadhatja az üzleti lehetőséget úgy is, hogy elmondja véleményét a potenciális 

ügyfélnek (mennyi pénzt keresett az első 30 napban). Ha érdekli őket, kérjen időpontot 

üzleti prezentációra. Kérdezd meg őket, hogy csak saját maguk akarják-e használni a 

termékeket, vagy érdekli őket a termékekkel együtt járó üzleti lehetőség. Ha ma nincs 

idejük, egyeztessen velük egy másik találkozót az üzleti prezentáció elkészítésére. Adja 

meg nekik üzleti beszámolóját.

Ha érdekli őket, kérjen időpontot közvetlenül. Ha ismernek valakit, akit szintén érdekelhet, 

szerezze be az elérhetőségeket, és használja. Beszélgetés. Demó. velük együtt.

Ha segítségre van szüksége az időpont egyeztetésben, forduljon a felső vonalhoz!

Szívesen segítenek Önnek.

„Szeretem megosztani a FitLine termékeket, mert nagyon egyszerű: az egyetlen dolog, amit 

tennem kell, az az, hogy hoznom kell a DemoBag-ot. Nagyon könnyű bemutatni a ter-

mékeket, és lenyűgöző reakciókkal tapasztalható eredményeket elérni! Minél jobban követ-

em a Használat. Beszélgetés. Demó. minél több emberrel találkozhatok, és annál sikeresebb 

vagyok. Az első 30 napban 1000 eurót tudtam keresni.”

Sheng-Jie Huang, Tajvan

„A DemoBag-om és a forgatókönyvem nagyon egyszerű és kényelmes módon segített ab-

ban, hogy 460 eurót keressek az első 30 napon belül. Könnyen követhető és imádom. Soha 

ne indulj el otthonról a DemoBag nélkül: soha nem tudhatod, ki lehet a következő ügyfele.”

Doris Riegler, Ausztria

FitLine DemoBag

Merítsen ihletet más sikertörténetekből



Használat. Beszélgetés. Demó.

Hogyan dolgozzon a DemoBag-
gal, hogy ügyfeleket és 
csapatpartnereket nyerjen

04 - NTC® és mások 
tapasztalata

Magyarázza el potenciális ügyfelének, 

hogy pontosan mit tapasztal.

Hangsúlyozza újra a FitLine Activize 

Oxyplus és a FitLine skin Activize Serum 

előnyeit, és magyarázza el újra, miért érzik 

mindkét termék olyan gyors hatását.

Nyissa meg a FitLine alkalmazást, és mu-

tasson meg néhány ajánlást.

01 - Megosztás 

Ossza meg tapasztalatait a termékekkel 

kapcsolatban. Beszéljen arról, hogy a Fit-

Line hogyan javítja életminőségét, jólétét 

és életmódját, és javasolja, hogy po-

tenciális vásárlója próbálja ki a következő 

termékek valamelyikét: FitLine Activize 

Oxyplus és FitLine skin Activize Serum.

05 - A potenciális ügyfelek 
eredménye

Kérdezze meg ügyfelét is, hogy érzi-e 

a FitLine Activize Oxyplus és a FitLine 

skin Activize Serum eredményeit.

06 - Adj el és keress

Javasolja, hogy többé nem akarnak a 

termékek nélkül maradni. Kérjen eladást! 

Ha az akció lezárult, gratuláljunk nekik!

Alkalmazkodva ahhoz, ami a legjobban 

izgatja őket, felteheti az értékesítési 

kérdéseket.

02 - FitLine Activize Oxyplus 

Készítsen FitLine Activize Oxyplus-t po-

tenciális ügyfele és saját maga számára.

Igya meg együtt, miközben elmagyarázza 

a termék előnyeit, teremtsen elvárásokat 

azzal kapcsolatban, hogy mi fog történni.

Nagyon fontos! Ne használjon többet, mint 

a címkén feltüntetett ajánlott adag, ami 

egy mérőkanál 40 ml vízben feloldva! Ke-

verje meg a poharakat, és nyújtson egyet 

potenciális vásárlójának.

Töltse le és használja az
ingyenes FitLine alkalmazást

App Store Google Play

03 - FitLine skin Activize 
Serum

Mutassa meg a FitLine bőraktiváló széru-

mot potenciális vásárlójának – a mi bőrak-

tiváló szérumunkkal vitalizálja a bőrt. 

Magyarázza el potenciális vásárlójának, 

hogyan kell felvinni a szérumot: smink 

nélkül közvetlenül az arcra vihető (kerülje 

a szem és az ajak környékét); sminkkel a 

karhajlatnál kell felvinni.

Használjon 2 pumpa FitLine skin Activize 

szérumot. Magyarázza el, hogy 1 percen 

belül hűsítő, bizsergő vagy melegítő érzés 

jelentkezhet a bőrön, amely az NTC®-t 

mutatja.

Használat. 
Beszélgetés. Demó.


